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அலகு - 7 வியொ�ொரம்

ைழங்கல ைழி்கள்23
அத்தியொயம்

ஒன்தபாருள் காழ்ப்ப இயறறியாரக்கு எண் தபாருள்

ஏ்ன இரண்டும் ஒழுஙகு - கு்றள் 760

்கற்றல ச�ொக்கங்கள்

இந்த அத்தியாயத்்்தக் கற்றபின் மாணவரகள்
1. வைஙகல் வழிகள் – தபாருள் மறறும் 

வ்ககள்
2. பல்வவறு வ்க வணிக இ்டநி்லயரகள்
3. தமாத்்த வியாபாரிகளின் பண்புநலன்கள் 

மறறும் வெ்வகள்
4. சில்ல்்ற வியாபாரிகள் பண்பு நலன்கள் 

மறறும் வெ்வகள்
5. தமாத்்த வியாபாரி மறறும் சில்ல்்ற 

வியாபாரிகளுக்கி்டவய உள்்ள 
வவறுபாடுகள்

     ஆகியவற்்ற அறிநது தகாள்்ள இயலும்.

சிைந்த வழியி்னதயா, அலலது பலதவறு வழஙகல 
வழிக்ள ஒன்றி்ைத்து சிைந்த வழஙகல 
வழியி்னத் ததர்வு வசய்கிைார்.

23.01  ைழங்கல ைழி – த�ொருள்
வழஙகல வழி என்பது உற்பத்தி வசய்யபபட்ை 

வபாருள் உற்பத்தியாளரிைமிருந்து நுகர்தவா்ரச் 
வசன்ை்ைய உதவும் பா்த ஆகும். 
இ்ைநி்லயர்கள் இன்றி வபாருட்க்ள 
த்ரடியாக விநிதயாகித்தால அது த்ரடி வழஙகல 
வழியாகும். வழஙகல வழியில ஒன்று அலலது 
அதற்கு தமற்பட்ை இ்ைநி்லயர்கள் விநிதயாகப 
பணிக்ளச் வசய்தால ம்ைமுக வழஙகல 
வழியாகும். தகாடிககைககான நுகர்தவா்ரப 
வபாருட்கள் வசன்ை்ைய இ்ைநி்லயர்கள் 
உதவுகின்ைனர். வழஙகல வழி மூலமாக 
உள்்ாடு மற்றும் வவளி்ாடுகளில வாழும் 
நுகர்தவார்களிைம் வபாருட்கள் வசன்ை்ைகிைது. 
வதாழிற்சா்லப வபாருட்கள், நுகர்வுபவபாருட்கள், 
அழுகும் தன்்மயு்ைய வபாருள்கள் மற்றும் 
நீண்ை காலம் பயன்படுத்தும் வபாருட்கள் என 
அ்னத்து வ்கயான வபாருட்க்ளயும் 
தத்வபபடும் அளவுகளில தத்வபபடும் 
த்ரத்தில நுகர்தவாரிைம் வகாண்டு தசர்ககிைது. 
வபாருட்க்ளப தபாலதவ தச்வக்ளயும் 
விநிதயாகிககிைது.

ைழங்கல ைழி – ைவரவிலக்கணம்
E.W. கண்டிஃ மற்றும் ஸ்டில ஆகிதயாரது 

கூற்றுபபடி “உற்பத்தியாளரிைமிருந்து நுகர்தவாரின் 
பயன்பாட்டிற்வகனப வபாருட்க்ள த்ரடியாகதவா, 

அறிமு்கம்
வபாருட்க்ளப வபருமளவில உற்பத்தி வசய்யும் 

உற்பத்தியாளர்கள் அபவபாருள்கள் நுகர்தவா்ரச் 
வசவவதன வசன்ை்ைய உரிய வழிக்ளத் ததர்வு 
வசய்கின்ைனர். உற்பத்தி வசய்த வபாருள் இறுதிநி்ல 
நுகர்தவாரால வாஙகிப பயன்படுத்தும் தபாது தான் 
உற்பத்திபவசய்யபபட்ை வபாருள் பைமாக மாறுகிைது. 
சிககனமான வசலவில வபாருள்க்ள அளித்திைவும், 
வபருமளவிலான வாடிக்கயருககு வபாருட்க்ள 
வழஙகிைவும், வாடிக்கயர்க்ள தகக ்வத்துக 
வகாள்வதற்கும் வபாருட்க்ள வழஙகுவதற்கான 
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ம்ைமுகமாகதவா அனுபபுவதில ஈடுபட்டுள்ள 
அ்னத்துதம வழஙகல வழி ஆகும்

அவமரிககச் சந்்தயியல ஆய்வுக கழகக கூற்றின் 
படி “ஒருஙகி்ைந்த வணிக அ்மபபு மற்றும் பிை 
வணிக முகவர்கள் வணிகப வபாருட்க்ளதயா, 
உற்பத்திபவபாருட்க்ளதயா, தச்வக்ளதயா 
வமாத்தமாகவும், சிலல்ையாகவும் சந்்தயிடும் 
த்ாகதகாடு தமற்வகாள்ளும் எலலாக 
கூட்ை்மபபுகளும் வழஙகல வழி எனபவபயர் 
வபறும்

23.02  ைழங்கல ைழி்களின் ைவ்க்கள்
1. இ்ைநி்லயர் அடிபப்ையாகக வகாண்ை 

வழஙகல வழிகள்

2. வபாருட்கள் மற்றும் தச்வகளின் வ்ககள் 
அடிபப்ையிலான வழஙகல வழிகள்

3. உள்்ாட்டு மற்றும் பன்னாட்டுச் சந்்த 
அடிபப்ையிலான வழஙகல வழிகள்

I.   இவ்டநிவலயர் அடிப்�வ்டயிலொன 
ைழங்கல ைழி்கள்

அ. ச�ரடி ைழங்கல ைழி்கள்

1. இவ்டநிவலயர்்கள் இன்றி
ஒரு உற்பத்தியாளர் தனது நிறுவனத்தின் 

மூலமாகதவா, தனது கி்ளகள் மூலமாகதவா, 
அலலது தனது விற்ப்னக குழு மூலமாகதவா தனது 
உற்பத்திப வபாருட்க்ள விநிதயாகிககும் முயற்சி்ய 
தமற்வகாள்ளுதல ஆகும். உற்பத்தி வசய்த 
வபாருள்க்ள விநிதயாகிபபது முதல பின்னூட்ை 
முடிவுக்ள தசகரிபபது வ்ர அ்னத்்தயும் 
உற்பத்தியாளர்கள் தஙகள் கட்டுபபாட்டில 
்வத்திருபபார்கள். சில உற்பத்தியாளர்கள் தஙகளின் 
உற்பத்திப வபாருள்க்ள த்ரடியாக நுகர்தவாரின் 
வீட்டிற்தக வசன்று விற்கின்ைனர்.

2.  அஞேல ைழி ைணி்கம் அலலது 
த�ொவலச�சி ைழி ைணி்கம்
அஞசல வழி மூலமாகதவா,  ்கதபசி 

வாயிலாகதவா  வாடிக்கயரிைமிருந்து ஆ்ைக்ளப 
வபற்று அவர்களுககுப வபாருட்க்ள அனுபபி 
்வககின்ைனர். தத்வபபடும் வாடிக்க 
யாளர்களுககு வி்லபபட்டியல அனுபபி, 
ஆ்ைக்ளப வபற்று, வபாருட்க்ள அனுபபி 
்வககின்ைனர்.

3. மின்னணு ைணி்கம்
சில உற்பத்தியாளர்கள் தஙகளின் உற்பத்திப 

வபாருட்களுககு இ்ையம் மூலமாக 
வ்லதளஙக்ள உருவாககி அதன் மூலம் 
ஆ்ைக்ளப வபற்றுத் தஙகளின் பண்ைகச் 
சா்லகளில இருந்து இ்ைநி்லயர் உதவியின்றி 
த்ரடியாக அனுபபி ்வககின்ைனர்.

4.  ச�ரடி விற�வன அலலது �லமுவன 
ைணி்கம்
சில தயாரிபபாளர்கள் ்ாவைஙகும் தனது 

கி்ளக்ள நிறுவி அதன் மூலம் 
வாடிக்கயாளர்க்ள உருவாககுகின்ைனர். பலதவறு 
கழிவுக்ள வழஙகி அவர்கள் மூலமாகப புதிய 
வாடிக்கயர்க்ள ஈர்த்து அவர்களுககுத் தஙகள் 
கி்ளகள் மூலம் த்ரடியாகப வபாருட்க்ள 
விற்கின்ைனர்

ஆ. ைவ்றமு்க ைழங்கல ைழி்கள்
1.  ஒப்�ந்� விநிசயொகிப்�ொளர் அலலது ஒப்�ந்� 

�ளைொ்டங்கள்
 தபரளவு உற்பத்தியாளர்கள் தஙகளது முழு 

கவனத்்தயும் உற்பத்தியில வசலுத்தும் வபாருட்டு 
பண்ைகககாபபிைல, தபாககுவரத்து வசய்தல, 
பகிர்ந்தளித்தல தபான்ைவற்்ை வவளிபபணி மாற்ை 
மு்ையில ஒபபந்த அடிபப்ையில ஒபப்ைத்து 
விடுகின்ைனர். ஒபபந்ததாரர்கள் ஆ்ைக்ளப 
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வபறுவது வபாருட்க்ள அனுபபி ்வபபது, பைம் 
வபறுவது ஆகியவற்்ைக கழிவு அடிபப்ையில 
வசய்து வகாடுத்து விடுகிைார்கள்

2.  உற�த்தியொளர் – ைதிப்பு கூட்டப்�ட்ட மீள் 
விற�வனயொளர்
இவவ்க மீள் விற்ப்னயாளர்கள் உற்பத்தி 

வசய்யபபட்ை வபாருட்க்ள உற்பத்தியாளர்களிைம் 
வபற்று நுகர்தவாருககு முழுதிருபதி அளிககும் 
வண்ைம் பலதவறு மதிபபு கூட்ைபபடும் பணிக்ளச் 
வசய்து அவற்்ை வாடிக்கயாளர்களுககு 
விற்கின்ைனர். ்மக தரா சாபட் நிறுவனம் தனது 
மீள் விற்ப்னயாளராக அவவண்ட் அண்ட் 
வரடிஙைன் நிறுவனத்்த அமர்த்தியுள்ளது. 
இவவ்க மீள் விற்ப்னயாளர்கள் அபவபாருளுககு 
மிக உயர்ந்த வதாழில நுட்ப ஆதரவி்ன 
வழஙகுகின்ைனர். ஒரு சூரிய ஒளி மின்சாரச் சாதனம் 
உற்பத்தியாளர் தனது மீள் விற்ப்னயாளராகக 
கட்டுமான நிறுவனஙக்ள அமர்த்திகவகாண்ைால 
அந்நிறுவனஙகள் அடுககுமாடி குடியிருப்ப 
வாஙகுபவர்களுககு இச்சாதனஙக்ள விற்றுவிைலாம்.

3.  உற�த்தியொளர் – ைழங்கல ைழிக 
கூட்டொளி – நு்கர்சைொர்
உற்பத்தியாளருககும் வழஙகல வழிக 

கூட்ைாளிககும் இ்ையில ஓர் ஒபபந்தம் 
வசய்யபபட்டு, அதனடிபப்ையில உற்பத்தியாளர் 
வழஙகல வழிக கூட்ைாளியின் வதாழில நுட்பப 
பணியாளர்களுககுப பயிற்சி அளித்து வழஙகல 
வழிக கூட்ைாளி விநிதயாகிககும் தனது வபாருள் 
மற்றும் தச்வகளுககு சான்ைளிககிைார். இவர்கள் 
இருவரும் ஒருஙகி்ைந்து குறிகதகா்ள எட்ை 
முயற்சிககின்ைனர். அவமரிககக கணினித் வதாழில 
நுட்ப நிறுவனமான வைல இந்தியாவில இன்கிதரம் 
ஐரிஷ், வரடிஙைன், நிதயார்ட்ரிக, எச்.சி.எல ஆகிய 
நிறுவனஙகள் வழஙகல வழிக கூட்ைாளிகளாக 
ஒபபந்தம் வசய்து வசயலபட்டு வருகிைது. S1s, VARs, 

Consultatnts, MSPS, 1svs ஆகிதயாரும் வழஙகல வழிக 
கூட்ைாளி என அ்ழககபபடுகிைார்கள்.

4.  உற�த்தியொளர் – �னி உரிவை மு்கவை 
நு்கர்சைொர்
உற்பத்தியாளர் இவவழஙகல வழியின் மூலம் 

வபாருட்க்ள உள்்ாட்டிலும், வவளி்ாடுகளிலும் 
விநிதயாகிககிைார். (இது குறித்துத் தனி உரி்ம 
முக்ம அத்தியாயத்தில விரிவாகக காைலாம்)

5.  உற�த்தியொளர் – சிலலவ்ற வியொ�ொரி – 
நு்கர்சைொர்
வபாருட்க்ளப பண்ைகககாபபு வசய்தல, இருபபு 

்வத்தல, தபாககுவரத்து வசய்தல, விநிதயாகம் 
வசய்தல ஆகிய பணிக்ளத் தாதன வசய்து 
வபாருட்க்ள நுகர்தவாருககு விற்பதற்காகச் சிலல்ை 
வணிகர்கள் அைஙகிய வ்லய்மபபி்ன 
உருவாககுகின்ைனர். தனித்துவ அ்ையாளக குறியீடு 
உள்ள வபாருட்கள் மற்றும் சந்்தயில ஏற்கனதவ 
அறிமுகபபடுத்தபபட்டுப பிரபலமான வபாருட்கள் 
ஆகிய்வ இம்மு்ை மூலம் விநிதயாகிககபபடுகிைது

6.  உற�த்தியொளர் – தைொத்� வியொ�ொரி்கள் – 
சிலலவ்ற வியொ�ொரி்கள் – நு்கர்சைொர்
உற்பத்தியாளர்கள் வபாருட்க்ள உற்பத்தி 

வசய்ததும் உைதன வமாத்த வியாபாரிகளுககு விற்று 
விடுகின்ைனர். வமாத்த வியாபாரிகள் வபாருட்க்ள 
இருபபு ்வத்தல. பண்ைகக காபபு வசய்தல, 
தபாககுவரத்து வசய்தல, விநிதயாகம் வசய்தல ஆகிய 
பணிக்ள தமற்வகாள்கின்ைனர். வமாத்த 
வியாபாரிகள் பலதவறு உற்பத்தியாளர்களின் 
உற்பத்திப வபாருட்க்ள ஒன்று திரட்டிச் சிறிய 
அளவுகளில, தத்வகதகற்ப சிலல்ை 
வியாபாரிகளுககு விற்கின்ைனர். சிலல்ை 
வியாபாரிகள் இறுதிநி்லயில உள்ள 
நுகர்தவாருககு விற்கின்ைனர்

7.  உற�த்தியொளர்்கள் – மு்கைர்்கள் –  
தைொத்�வியொ�ொரி்கள் – சிலலவ்ற  
வியொ�ொரி்கள் – நு்கர்சைொர்்கள்
தமற்கூறிய வழஙகல வழியில கூடுதலாக 

உற்பத்தியாளருககும் வமாத்த வியாபாரிகளுககும் 
இ்ையில முகவர்கள் அமர்த்தபபடுகிைார்கள். 
முகவர்கள் விவசாய உற்பத்தியளர்கள் மற்றும் 
மீன்பிடி பைகு உரி்மயாளர்களிைம் இருந்து 
விவசாய வபாருட்கள் மற்றும் மீன்கள் தபான்ைவற்்ை 
வாஙகி அவற்்ை ஒன்று திரட்டி, வமாத்த 
வியாபாரியிைம் இருந்து ஆ்ைக்ளப வபற்று 
அவற்்ை அனுபபி ்வககின்ைனர். முகவர்கள் 
தாஙகள் வசய்யும் வியாபாரத்தின் அளவுககு ஏற்பக 
கழிவுத்வதா்க வபறுகின்ைனர்.

8.  உற�த்தியொளர் – அஙகி்கரிக்கப்�ட்ட 
வியொ�ொரி்கள் – நு்கர்சைொர்
நுகர்தவாரிைம் உள்ள வதாைர்பி்னச் சிைந்த 

மு்ையில பராமரிககும் வபாருட்டு உற்பத்தியாளர் 
அஙகீகரிககபபட்ை வியாபாரிக்ள(Authorised Dealer) 
அமர்த்தித் தஙகளின் உற்பத்திப வபாருள்க்ள 
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முழுவ்தயும் இவர்கள் மூலதம விநிதயாகம் 
வசய்கின்ைனர். இவவ்க டீலர்கள் தஙக்ள 
அமர்த்திய உற்பத்தியாளரின் உற்பத்திப வபாரு்ள 
மட்டுதம, உற்பத்தியாளரின் வணிகக குறிக்ளப 
பயன்படுத்திச் சிறு சிறு அளவுகளில சிலல்ை 
வியாபாரிகளுககு விற்கின்ைனர். இயந்திரஙக்ள 
விற்ப்ன வசய்வதுைன் அத்ன நிறுவுதல தபான்ை 
தச்வக்ளச் வசய்து தருகின்ைனர். பந்தயக கார்கள் 
தபான்ை்வ இவவிதம் விற்ப்ன வசய்யபபடுகிைது.

II.  த�ொருட்கள் ைறறும் சேவை்கள் 
அடிப்�வ்டயிலொன ைழங்கல ைழி்கள்

அ.  நு்கர்சைொர் த�ொருட்களுக்கொன ைழங்கல 
ைழி்கள்
மளி்கப வபாருட்கள், ஆ்ை வ்ககள் தபான்ை 

நுகர்தவார் வபாருட்க்ள வாஙகுவது அடிககடி 
்்ைவபறுகிைது.இ்வகள் வதாைர்ச்சியாக 
பயன்படுத்தககூடிய்வ. ஆனால குளிர் 
சாதனபவபட்டி, வதா்லககாட்சி, எல.இ.டி. விளககுகள், 
மின் விசிறி, மடிககணினி தபான்ை்வ நீடித்து்ழககும் 

வபாருட்கள் ஆகும். ஒரு மு்ை வாஙகிய பின் நீடித்து 
உ்ழபபதால மீண்டும் அ்வ பல ஆண்டுகளுககுப 
பிைதக வாஙகபபடும். அவற்றிற்கு நிறுவுதல, 
தச்வகள், உதிரிபபாகஙகள், ஆகிய்வ 
தத்வபபடும். ஒரு ்கரத்தில வி்ரந்து தீர்ந்து விடும். 
நுகர்தவார் வபாருட்களுககான சிலல்ை விற்ப்ன 
நி்லயஙகள், நீடித்து உ்ழககும் வபாருட்க்ள 

விற்கும் சிலல்ை விற்ப்ன நி்லயஙக்ளவிை 
எண்ணிக்கயில அதிகமாக இருகக தவண்டும். 
ஆனால இ்வ இரண்டுககுமான வழஙகல வழிகள் 
ஒதர அளவில உள்ளன.

ஆ.  த�ொழிறேொவலப் த�ொருள்்களுக்கொன 
ைழங்கல ைழி்கள்

வதாழிலது்ை இயந்திரஙகள் மற்றும் 
சாதனஙகள் ஆகியவற்்ை விநிதயாகம் வசய்யக 
கு்ைந்த எண்ணிக்கயான வழஙகல வழிகதள 
தபாதுமானது. ஏவனனில இவவ்கப வபாருட்க்ள 
வாஙகிப பயன்படுத்துபவர் கு்ைந்த 
எண்ணிக்கயினதர. உற்பத்தியாளர் அலலது 
விநிதயாகிபபாளரிைம் இயககுதல, பராமரித்தல 
தபான்ைவற்றில வதாழில நுட்ப உதவிகள் 
தத்வபபடுகிைது. உற்பத்தியாளர் தனது 
விற்ப்னயாளர் மூலதமா அலலது தனது 
அஙகீகரிககபபட்ை வியாபாரி மூலதமா இயந்திரச் 
சாதனஙக்ள விற்ப்ன வசய்கிைார். துலலிய 
நுண்தைாககி இயந்திரஙகள் இவவ்கயிதலதய 
விற்கபபடுகின்ைன

இ. சேவை்களுக்கொன ைழங்கல ைழி்கள்
தச்வக்ள இருபபு ்வகக இயலாது. உரு 

வஙகி ்ைவடிக்க அலலது வசலலிைபதபசி 
இ்ைபபு ஆகிய்வ குறிபபிட்ை நுகர்தவாருககுக 
குறித்த த்ரத்தில உருவாககபபட்டு வழஙகபபடுகிைது. 
வபரும்பாலும் த்ரடி வழஙகல வழி மூலம் 
உற்பத்தியாளர் தனது கி்ளகள் மூலம் தச்வகள் 
்லகுகிைார். தகவல வதாழில நுட்ப நிறுவனஙகள் 
தஙகளின் வாடிக்கயாளர்களுககு அவர்கள் 
தத்வகதகற்ை வமன் வபாரு்ள உருவாககி 
வழஙகுகின்ைன. காபபீட்டு நிறுவனஙகள் தனது 
கி்ளகள் மூலம் முகவர்க்ள அமர்த்தி 
வாடிக்கயருககு காபபீட்டுத் திட்ைஙக்ள 
வழஙகுகின்ைன. தச்வகள் சந்்தபபடுத்துதலில 
உற்பத்தியாளரின் வ்லதளம் வாடிக்கயாளருைன் 
வதாைர்பி்ன ஏற்படுத்த உதவுகிைது.

iii.  உள்�ொடடு ைறறும் �ன்னொடடுச் ேந்வ� 
அடிப்�வ்டயிலொன ைழங்கல ைழி
உள்்ாட்டு அலலது பன்னாட்டு அளவில 

வசயலபடும் இ்ைநி்லயர்கள் குறித்து பின்வரும் 
பத்திகளில விளககமாகக காைலாம். வபாருட்கள் 
மற்றும் தச்வகளுககான பன்னாட்டு விநிதயாகம் 
இரு அ்மபபுக்ள உள்ளைககியது. அ்வ 
உள்்ாட்டு விநிதயாக அ்மபபு, வவளி்ாட்டு 
விநிதயாக அ்மபபு ஆகும். வவளி்ாட்டு 
வர்த்தகஙகள், ஏற்றுமதி வணிகர்கள், ஏற்றுமதி 

 B 2 B ைறறும் B 2 C
தமாத்்த வியாபாரிகளுக்கும் உறபத்தியா்ளர 
களுக்கும் இ்டவயயான, தமாத்்த வியாபாரி 
களுக்கும் சில்ல்்ற வியாபாரிகளுக்கும் 
இ்டவயயான வாஙகு்தல் மறறும் விற்றல் 
வியாபாரஙகள் B 2 B நடவடிக்்ககள் எனப்படும். 
ஒரு பு்றம் உறபத்தியா்ளரகள் தமாத்்த 
வியாபாரிகள் மறறும் சில்ல்்ற வியாபாரிகள், 
மறுபு்றம் நுகரவவார இவரகளுக்கு 
இ்டயிலான வணிக நடவடிக்்ககள் B 2 C 
எனப்படும்.
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வணிக நிறுவனஙகள் (Export Trading Houses), ஏற்றுமதி 
முகவர்கள், மாநில வணிக அ்மபபுகள் (State Trading 
Organisations), இ்ை வி்னகள், உரிமஙகள், 
பரான்்சசிங ஆகிதயார் இ்ைநி்லயர் பணிக்ளச் 
வசய்கின்ைனர்.

23.03   ைழங்கல ைழிவயத் தீர்ைொனிககும் 
்கொரணி்கள்

வபாருட்களின் விநிதயாகிகக ஏற்ை வழஙகல 
வழிக்ளத் தீர்மானிககும் காரணிகள் பின் வருமாறு

1. த�ொருட்களின் �ன்வை்கள்
பருவகால உற்பத்திப வபாருட்க்ளக குறுகிய 

வழஙகல வழி மூலதம விநிதயாகிகக முடியும். 
நுகர்தவாரின் தத்வகதகற்ப தயாரிககபபடும் 
மலிவான வபாருட்கள் த்ரடியாக நுகர்தவாருககு 
அளிககபபடுகிைது. தரமான வபாருட்கள் 
இ்ைநி்லயர் மூலமாகதவ விநிதயாகிககபபை 
தவண்டும். வாகனஙக்ளப (டிரக (Truck)) 
பயன்படுத்திக குறுகிய வழஙகல வழி மூலம் 
வழஙகபபடுகிைது. பூககள், பால முதலிய வி்ரவில 
அழியும் தன்்மயு்ைய வபாருள்களின் ஆயுள் 
மிகவும் கு்ைவு, ஆதலால அ்வ வி்ரவாக 
நுகர்தவா்ரச் வசன்ை்ைய தவண்டும். குளிர்சாதனப 
வபட்டி, துணி து்வககும் இயந்திரம் தபான்ை வதாழில 
நுட்பப வபாருட்களுககு விற்ப்னககு முன்னும், 
பின்னும் வதாழில நுட்ப ஆதலாச்னகள் 
தத்வபபடுவதால அ்வ உற்பத்தியாளரால 
த்ரடியாகதவா அலலது கு்ைந்த பட்ச இ்ைநி்லயர் 
வாயிலாகதவா விநிதயாகிககபபை தவண்டும்.

2. ேந்வ�யின் �ன்வை்கள்
வபாருட்களுககான சந்்தயின் அளவு வழஙகல 

வழி்யத் தீர்மானிககிைது. வபாருட்கள் அதிகமான 
புவியியல பரபபில விநிதயாகிககபபட்ைால அதிக 
எண்ணிக்கயிலான இ்ைநி்லயர் தவண்டும். 
கு்ைந்த பரபபளவில மட்டுதம 
வினிதயாகிககபபட்ைால இ்ைநி்லயரின்றி 
த்ரடியாகதவ விநிதயாகிககலாம்.

3. நு்கர்சைொர் எண்ணிகவ்க
சில வாடிக்கயாளர்களால மட்டும்  

வபருமளவு வபாருட்கள் வாஙகபபடுமானால 
்மயபபடுத்தபபட்ை விநிதயாக அ்மபதப 
தபாதுமானது. வபருமளவு நுகர்தவாரால கு்ைந்த 
அளவுப வபாருட்கள் மட்டுதம வாஙகபபடுமானால 
அதிக எண்ணிக்கயிலான இ்ைநி்லயர் 
தத்வபபடுவர்.

4. இவ்டநிவலயர் ்கொரணி
அனுபவமுள்ள மற்றும் அதிக அளவில 

வபாருட்க்ள விற்கும் திை்மயு்ைய இ்ைநி்லயர் 
மட்டுதம உற்பத்தியாளரால விரும்பபபடுவர். 
இ்ைநி்லயர் எண்ணிக்க அதிகரிககும் தபாது 
வபாருள்களின் அைகக வி்லயும் அதிகரித்து விடும். 
எனதவ கு்ைந்த எண்ணிக்கயிலான 
இ்ைநி்லயர்கள் மட்டுதம வபாருள்க்ள 
விநிதயாகிககப பயன்படுத்த தவண்டும். விநிதயாகச் 
வசல்வக கு்ைபபதன் மூலம் விற்ப்ன வி்ல்யக 
கு்ைககின்ை தபாட்டியாளதர அதிக 
எண்ணிக்கயிலான வபாருட்க்ள விற்க இயலும். 
இ்ை நி்லயர் எண்ணிக்க அதிகரிககும் தபாது 
உற்பத்தியாளருககு அதிகப பிரச்ச்னக்ள 
உருவாககி விடும். கு்ைந்த எண்ணிக்கயிலான 
இ்ைநி்லயராதலதய தரமான நுகர்தவார் 
தச்வ்ய வழஙக முடியும். சில பகுதிகளில 
இ்ைநி்லயர்களின் பற்ைாககு்ை நிலவுகிைது. 
மற்ைச் சில இைஙகளில உற்பத்தியாளரின் 
வகாள்்ககள் இ்ைநி்லயரால ஏற்றுக 
வகாள்ளபபடுவதில்ல.

5. �யொரிப்�ொளரின் தி்றன்
நிதிவளம் நி்ைந்த உற்பத்தியாளர் உயர் 

வதாழில நுட்ப வழஙகல வழியி்ன உருவாககிப 
வபாருட்களின் அைகக வி்லயி்னக கு்ைககிைார். 
வபரு ்கரஙகள், மற்றும் ்கரஙகளில கி்ளக்ள 
நிறுவி அதன் மூலம் அதிக எண்ணிக்கயிலான 
வபாருட்க்ள விற்ப்ன வசய்கின்ைனர். நுகர்தவார் 
எதிர் பார்ககும் அ்னத்துத் தரமான தச்வக்ளயும் 
்லகுகின்ைனர். சிறு மற்றும் ்டுத்தர 
உற்பத்தியாளர்கள் தனது உற்பத்திபவபாருட்க்ள 
விநிதயாகிகக இ்ைநி்லயரின் உதவியி்ன 
்ாடுகின்ைனர். ஒதர உற்பத்தியாளரின் பலதவறு 
உற்பத்திப வபாருட்க்ள விநிதயாகிகக 
தவண்டியிருபபின் நீண்ை விநிதயாக அ்மபபு மு்ை 
தத்வபபடுகிைது. விநிதயாகச் வசல்வப பலதவறு 
வபாருட்களுககுப பகிர்ந்து வகாள்கின்ைனர்.

6. ைழங்கல ைழியின் தேலவும், ச�ரமும்
இ்ைநி்லயர் வழஙகும் தரமான தச்வயுைன் 

வழஙகல வழியின் வசலவினம் வதாைர்பு்ையது. 
சாதாரைமான வபாருட்கள் சிககனமான வி்லயில 
உரிய த்ரத்தில நுகர்தவா்ரச் வசன்ை்ைய 
தவண்டும்.

7. த�ொருளுக்கொன சேவை்களின் ச�வை
நிறுவுதல, இயககிக காண்பித்தல முதலான 

தச்வகள் தத்வபபடும் இயந்திரச் சாதனஙகள் 
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தபான்ைவற்்ை விநிதயாகிககக கு்ைந்த 
அளவிலான வழஙகல வழி தான் உகந்தது. 
உற்பத்தியாளரால அலலது அவரால பயிற்று 
விககபபட்ை வதாழிலநுட்பவியலாளர்கள் 
தத்வயான வதாழில வழிதய இவவ்க 
வபாருட்களுககுப தபாதுமானது.

8. த�ொருளின் ைொழகவ்க சுழறசி
ஏற்கனதவ சந்்தயில ்ன்கு 

அறிமுகபபடுத்தபபட்ை வபாருட்களுககுச் சாதாராை 
வழஙகல வழிதய தபாதுமானது, ஆனால சந்்தயில 
புதிதாக அறிமுகமாகும் வபாருட்களுககு 
அனுபவமுள்ள இ்ைநி்லயர் மூலம் சந்்த இைல 
தவண்டும்.

23.04  இவ்டநிவலயர்்கள்
வதாைகக நி்ல உற்பத்தியாளரிைமிருந்து இறுதி 

நி்ல நுகர்தவாரிைம் வசன்ை்ையும் வ்ரயில 
வபாருட்கள் மற்றும் தச்வகளின் பரிமாற்ைத்தில 
ஈடுபட்டுள்ள அ்னவருதம இ்ைநி்லயர்கள் 
ஆவர்.

இத்தகு பரிமாற்ைபபணியில ஈடுபட்டுள்ள இ்ை 
நி்லயர்க்ள இரு வபரும் பிரிவுகளாகப 
பிரிககலாம்.

1. வணிக முகவர்கள் 

2.  வியாபார இ்ைநி்லயர்கள்

23.05 ைணி்க மு்கைர்்கள்
வணிக முகவர்கள் பணி வழி இ்ைநி்லயர்கள் 

என்று அ்ழககபபடுகின்ைனர். ஒரு வியாபாரி தம் 
சார்பாகப வபாருட்க்ள வாஙகவும், விற்கவும் 
இவ்ர நியமிககிைார். இவருககுப வபாருட்க்ள 
அைமானம் வசய்து கைன் வபைவும் உரி்மயுண்டு. 
வபாருட்களுககு உரி்மயாளர் ஆக உரி்மயில்ல. 
இவர் வசய்யும் வியாபாரத்தின் அடிபப்ையில இவர் 
‘கழிவு’ வபறுகிைார்.

ைணி்க மு்கைர்்களின் ைவ்க்கள்
1. தரகர்கள்

2. தன் வபாறுபபு முகவர்கள்

3. கழிவு முகவர்கள்

4. பி்ை முகவர்கள்

5. ஏலமிடு்ர்

6. பண்ைகக காபபாளர்கள்

1. �ர்கர்்கள்
மற்ைவர்களுககாக முன்னின்று தபரம் தபசி 

வியாபாரத்்த இலாபகரமாக நி்ைதவற்றி 
அதற்வகனக கழிவு வபறும் ்ப்ரதய தரகர் என்பர். 
அவரது தச்வககு வழஙகபபடும் ஊதியம் ‘தரகு’ 
ஆகும். அவர் வாஙகுபவ்ரயும், விற்பவ்ரயும் 
ஒன்றி்ைந்து தபரத்்த முடித்து ஒபபந்தத்்த 
உறுதி வசய்கிைார். வபாருளின் உரி்மயாளர் 
தரகருககுப வபாருளின் உ்ை்ம்யதயா, 
உரி்ம்யதயா அளிபபதில்ல. ஒபபந்த 
முடிவுகளுககும், வபாறுபபுகளுககும் இவர் ஒரு 
தபாதும் தனிபபட்ை மு்ையில வபாறுபதபற்பதில்ல.

ஆ்ைகள், அ்ைகலன், உைவு , மரபவபாருட்கள், 
இரும்பு எஃகு வபாருட்கள் ஆகிய்வ தரகர் மூலம் 
விற்ப்ன வசய்யபபடுகிைது. வபாருளின் 
உரி்மயாளர் வவவதவறு பகுதிகளுககு 
அபபகுதியில உள்ள தரக்ர நியமிககின்ைனர். 
எனதவ அவர்களுககுப வபாருள் குறித்த வதாழில 
வதாைர்புகள் நி்ைய உள்ளன. வபரும்பாலும் ரியல 
எஸ்தைட் எனபபடும் வீட்டு ம்ன, நிலம் விற்ப்ன 
வசய்யும் வதாழிலில வாடிக்கயாளர்கள் 
தரகர்க்ள அமர்த்துகின்ைனர். இத்தரகர் 
வாஙகுபவருககும், விற்பவருககும் இ்ையில 
வசயலபடுகிைார்.

2. �ன் த�ொறுப்பு மு்கைர்்கள்
உற்பத்தியாளர் தம் வபாரு்ள விற்ப்ன வசய்யப 

வபாருட்க்ள ஒபப்ைத்து நியமனம் வசய்யபபடும் 
வணிக முகவர் தன் வபாறுபபு முகவர் ஆவார். 
வபாருட்களின் உரி்ம்யப வபைாமல 
வபாருட்க்ளப வபற்று இருபபு ்வத்துக வகாண்டு 
வசயலபடுகிைார். இவர் வபாருளின் உரி்மயாளர் 
வபய்ர வவளியிைாமல தன் வபாறுபபில 
வபாருள்க்ளத் தனது வபயரிலிதலதய விற்ப்ன 
வசய்கிைார். இவர் தாம் விற்கும் வபாருளுககுரிய 
பைத்்தத் தாதம வபற்று இரசீது வழஙகும் உரி்ம 
உ்ையவர். இவரது ்ைவடிக்ககளுககு இவதர 
வபாறுபபாவார். இவரது ்ைவடிக்ககளுககாக 
இவர் மற்ைவர் மீதும், மற்ைவர்கள் இவர் மீதும் 
வழககுத் வதாடுகக முடியும். தனககுச் தசரதவண்டிய 
கழிவு முதலான வதா்கககாகத் தன் வசம் 
ஒபப்ைககபபட்டிருககும் வபாருள் மீது பற்றுரி்ம 
உள்ளவர்.

3. ்கழிவு மு்கைர் அலலது அனுப்பீடு த�று�ர்
தனககு கி்ைககும் கழிவிற்காகப வபாருட்க்ள 

வாஙகி விற்பவதர கழிவு முகவர் ஆவார். இவரது 
்ைவடிக்க வதாைர்பான அ்னத்து இைர்க்ளயும் 
வபாருளின் உரி்மயாளர் ஏற்கிைார். இவர் எவவித 
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இை்ரயும் ஏற்பதில்ல. எனினும் இவர் 
தரகரிைமிருந்து தமம்பட்ைவராக உள்ளார். விற்ப்ன 
வி்ல மற்றும் விற்ப்ன வதாைர்பு்ைய முடிவுக்ள 
எடுகக உரி்மவபற்ைவர். கழிவு முகவர் வபாருள் 
பற்றிய சிைபபறிவும் சந்்தநிலவரஙகள் குறித்து 
நிபுைத்துவமும் உ்ையவர். இவர் வபாருளின் 
உரி்ம்யப வபறுவதில்ல எனினும் வபாரு்ளப 
வபற்றுத் தனது வபாறுபபில ்வத்துகவகாண்டு தன் 
வபயரிதலதய விற்ப்ன வசய்கிைார்.

4. பிவண மு்கைர்
எந்த ஒரு முகவர் கைனுககு விற்ப்ன 

வசய்யபபட்ை வபாருளுககு உரிய வி்ல்ய 
வசூலித்துத் தருவதாகத் தன்னு்ைய முதலவருககு 
உத்தரவாதம் அளிககிைாதரா அவதர பி்ை முகவர் 
ஆவார். கைனுககுப வபாருட்க்ள வாஙகியவர் உரிய 
வி்ல்யச் வசலுத்தத் தவறும் தபாது அந்த 
்ட்ைத்்தப பி்ை முகவதர ஏற்கிைார். இதற்காக 
அவருககு வழககமாக வழஙகபபடும் கழிவுைன் 
கூடுதலாக ‘பி்ை கழிவு’ வழஙகபபடுகிைது. பி்ை 
முகவர் கைன் விற்ப்ன வசய்யும் தபாது 
வாஙகுபவரின் ்ாையத்தன்்ம, ்ம்பகத்தன்்ம, 
திருபபிச் வசலுத்தும் திைன் ஆகியவற்்ை ்ன்கு 
ஆராய்ந்து பின் விற்ப்ன வசய்கிைார்.

5. ஏல�ொரர்
வபாருட்களின் உரி்மயாளர் சார்பாகப 

வபாருட்க்ள ஏலத்தின் மூலம் விற்றுத்தரும் 
பணி்ய தமற்வகாள்பவதர ஏலதாரர் ஆவார். ஏல 
விற்ப்ன வதாைர்பான விபரஙகள் வதளிவாக முன் 
கூட்டிதய விளம்பரம் வசய்யபபைதவண்டும். 
ஏலபவபாருட்கள், ஏலம் ்்ைவபறும் இைம், தததி, 
த்ரம், ஏலம் எடுககும் விதிமு்ைகள் 
முதலா்ன்வ முன்னதாகதவ வசய்தித்தாள்கள், 
சுவவராட்டிகள், துண்ைறிக்ககள் ஒலி பரபபு சாதன 
அறிவிபபுகள் மூலம் வபாது மககளுககுத் வதரிவித்து 
விை தவண்டும். இந்த 
ஏல வியாபாரம் இரு வ்கபபடும். அ்வ ஒதுககீட்டு 
ஏல மு்ை ஒதுககீைற்ை ஏல மு்ை என 
அ்ழககபபடும்.

ஒதுககீட்டு ஏல மு்ை என்பது வபாருளின் 
உரி்மயாளர் நிர்ையம் வசய்த கு்ைந்தபட்ச 
வி்லககுக கீதழ ஏலம் தகட்கபபடுமானால 
அபவபாருள் விற்கபபைமாட்ைாது. ஒதுககீைற்ை ஏல 
மு்ை என்பது அதிகபட்ச வி்லககு ஏலம் 
தகட்பவருககுப வபாரு்ள விற்க ஏலமிடுபவர் 
கை்மபபட்ைவர். ஏலதாரர் உரி்மயாளர் விரும்பிய 
வதா்கககு ஏலம் தகட்கபபடும் தபாது ஏலதாரர் 
தம்சயின் மீது மரச் சுத்தியலால ஒரு தட்டுத் தட்டி 

ஒலிபபணி்ய முடித்து்வபபார். இதற்கு ஏல முடிவு 
வி்ல (Knocked down price) என்று வபயர் அதிகபபட்ச 
வி்ல ஏற்கபபட்ைவுைன் ஏலதாரர் வபாரு்ள 
வாஙகுபவருககும், விற்பவருககும் இ்ையில 
முகவராக இருந்து விற்ப்னப பணி்ய முடித்து 
்வபபார். அவரின் இபபணிககுப வபாருளின் 
உரி்மயாளரிைமிருந்து தமககுரிய கழிவுத் 
வதா்க்யப வபற்றுக வகாள்வார். ஏலத்திற்கு 
முன்தப விற்ப்னயாளருககும் ஏலதாருககும் 
இ்ைதய கழிவுத் வதா்க குறித்த ஒபபந்தம் இறுதி 
வசய்யபபட்டிருககும். அதனடிபப்ையில ஏலதாரர் 
வசய்து வகாடுத்த விற்ப்னககுக கழிவு வபறுகிைார்.

6. �ண்்ட்கக ்கொப்�ொளர்
பண்ைகக காபபக உரி்மயாளர் தமது  

பண்ைகச் சா்லயில வியாபாரியின் வபாரு்ள 
்வத்துக காபபிடுவதற்காகப வபாருட்க்ளப  
வபற்றுக வகாள்கிைார். மிகுந்த கவனத்துைனும், 
வபாறுபபுைர்வுைனும் அபவபாரு்ளத் தமது 
பண்ைகச்சா்லயில பாதுகாககிைார். அவரின் 
இபபணிககாக ஒரு வதா்க ஊதியமாக வழஙகபபடும். 
தமககுரிய வதா்க கி்ைககாத தபாது அபவபாரு்ளத் 
தம்மிைதம ்வத்துகவகாள்ள அபவபாருள் 
மீது இவருககு ‘பற்றுரி்ம’ உண்டு.  
வபாருளின் உரி்மயாளரிைமிருந்து பாதுகாபபாக 
்வபபதற்காகவும் வபற்றுக வகாள்ளும் 
வபாருள்களுககு ‘பண்ைகக காபபாளர் இரசீது (அ) 
சான்றிதழ் எனும் இரசீது வழஙகுகிைார். பண்ைகம் 
்வத்திருபபவர் வபாரு்ளச் தசமககாபபு 
வசய்வதற்காகப வபற்றுக வகாண்ை்மககான ஒபபு்க 
ஆவைதம பண்ைகக காபபாளர் இரசீது ஆகும். 
எனினும் இது சரககுரி்ம ஆவைம் ஆகாது. 
“பண்ைகக காபபாளர்” பண்ைகச் சான்ைா்ை” 
வழஙகினால அது சரககுரி்ம ஆவைமாகக 
கருதபபடும்.

  

வியொ�ொர இவ்டநிவலயர்்கள்
வியாபார இ்ைநி்லயர் என்பவர் இலாபம் 

வபறும் த்ாககுைன் தமது வபயரிதலதய வபாரு்ள 
வாஙகி விற்கும் இ்ையீட்ைாளர் ஆவார். 
வபாருட்களின் உரி்ம்யயும் உ்ை்ம்யயும் 
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வபற்றுக வகாண்டு வபாருட்க்ள விற்ப்ன 
வசய்கின்ைனர். அவர்கள் தமது வபயரிதலதய 
வசயலபட்டு வியாபாரத்தில ஏற்படும் இைர்க்ள 
ஏற்கின்ைனர். வியாபார இ்ைநி்லயர்க்ள இரு 
வ்ககளாகப பிரிககலாம்.

1.  வமாத்த வியாபாரி 

2. சிலல்ை வியாபாரி

வியொ�ொர தைொத்� விற�வனயொளர்
இவர்கள் வபாருட்களின் உரி்ம்யப 

வபற்றுகவகாள்ளும் வமாத்த வியாபாரிகள் ஆவர். 
சில த்ரஙகளில விநிதயாகிபபாளர், விற்ப்னயாளர் 
ஆகவும் வசயலபடுகின்ைனர். இவர்க்ள முழு 
தச்வ வமாத்த வியாபாரி, வ்ரயறுககபபட்ை 
தச்வ வமாத்த வியாபாரி என இரு வபரும் பிரிவாகப 
பிரிககலாம்.

1.  முழு சேவை தைொத்� வியொ�ொரி
முழு தச்வ வமாத்த வியாபாரி என்பவர் 

வாடிக்கயாளருககுப பலதவறு பரந்த பணிக்ளச் 
வசய்பவர் ஆவார். வபாருட்க்ள ்வபபிடுதல, 
பண்ைகசா்லக்ள ஏற்படுத்துதல, 
வாஙகுபவருககுக கைனுதவி அளித்தல, 
நுகர்தவாருககு உதவி விற்ப்ன பணியாளர்க்ளப 
பணியமர்த்தல, மற்றும் வாடிக்கயாளர்களுககுச் 
சரககுக்ள வழஙகுதல தபான்ை பணிக்ளச் 
வசய்கின்ைனர்.

2.    ைவரயறுக்கப்�ட்ட சேவை தைொத்� 
வியொ�ொரி

வ்ரயறுககபபட்ை தச்வ வமாத்த வியாபாரி 
என்பவர் வாடிக்கயருககுச் சில குறிபபிட்ை 
தச்வக்ள மட்டுதம வசய்து வபாருள்க்ளக 
கு்ைந்த வி்லயில விற்ப்ன வசய்பவர் ஆவார். 
வாடிக்கயாளருககுப வபாருள்க்ள அவரு்ைய 
இலலஙகளுகதக வசன்று வழஙகுதல, கைன் உதவி 
வசய்தல, விற்ப்னப பணியாள்ரப 
பணியமர்த்துவது முதலான தச்வக்ள இவர் 
வசய்வதில்ல. வபாருட்க்ளப வபருமளவில 
வமாத்தமாகக வகாள்முதல வசய்வதால வபருமளவில 
தள்ளுபடி வபற்றுக கு்ைவான வி்லயில 
வபாருள்க்ள வாஙகுகிைார். எனதவ இவரால மற்ை 
சிலல்ை வியாபாரியின் விற்ப்ன வி்ல்யக 
காட்டிலும் கு்ைவான வி்லககுப வபாருட்க்ள 
விற்க முடிகிைது.

3.   உவ்டவை ஏற்கொைல உரிவை ைொறறும் 
வியொ�ொரி்கள்

இவர்கள் மற்வைாரு வ்க வ்ரயறுககபபட்ை 
தச்வ வமாத்த வியாபாரிகள் ஆவார்கள். வபாருளின் 
உரி்ம்யப வபற்றுக வகாள்ளும் இவர்கள் 
உை்ம்யப வபற்றுக வகாள்வதில்ல. 
வபாருட்க்ளக ்கயாள்வதுமில்ல. 
விற்ப்னயாளரிைமிருந்து வபருமளவில 
ஆ்ைக்ளப வபற்று அவற்்ை த்ரடியாக 
உற்பத்தியாளருககு அனுபபிப வபாருள் 
விற்ப்னயாள்ரச் வசன்ை்ைய ஏற்பாடு வசய்து 
அதற்குரிய கழிவு வபறுகின்ைனர்.

4.  அஞேல ைழி தைொத்� வியொ�ொரி
அஞசல வழி வமாத்த வியாபாரி என்பவர் 

வி்லபபட்டியல தயாரித்து வாஙகத் தகுதியுள்ள 
்பர்களுககு அனுபபி்வத்து அதன் மூலம் 
ஆ்ைக்ளப வபற்றுப வபாருட்க்ள த்ரடியாக 
வாடிக்கயாளருககு அஞசல மூலம் அனுபபி 
்வககின்ைனர்.

5.   ைொ்கனத் �னி ைணி்கர்்கள் (அ) ைொ்கன 
தைொத்� வியொ�ொரி்கள்

இவர்கள் அழுகிக வகடும் தன்்மயுள்ள 
(உதாரைம் மீன்) வபாருட்க்ள வாகனஙகளில 
ஏற்றிகவகாண்டு மககள் வசிககும் பகுதிகளுககுச் 
வசன்று வாகனஙகளில ்வத்தத த்ரடியாக 
வாடிக்கயாளர்களுககு விற்று விடுகின்ைனர்.

6.  �னி ைணி்கர்்கள்
புத்தகஙகள் பருவ இதழ்கள், உள்ளா்ைகள், 

தபான்ை சிைபபு தயாரிபபு வபாருட்க்ளத் தமது 
வசாந்தக காட்சிப வபட்டிகளில ்வத்து மற்ை 
விற்ப்னயகஙகளில ்வத்து விடுகின்ைனர். 
வபாருளின் உரி்ம இவரது வசதம உள்ளது. 
விற்ப்னயகஙகளின் உரி்மயாளர் இவற்்ை 
விற்றுப பைத்்தப வபற்றுக வகாள்கிைார்கள். 
குறிபபிட்ை ்ாட்களுககு ஒரு மு்ை வசன்று எத்த்ன 
எண்ணிக்கயிலான வபாருட்கள் விற்ப்ன 
வசய்யபபடுள்ளததா அதற்குரிய வதா்க்யப 
வபற்றுகவகாண்டு இரசீது வழஙகுகின்ைனர்.

23.06 தைொத்� வியொ�ொரம்

த�ொருள்
வபாருட்க்ள மிகபவபரிய அளவிலும், 

வமாத்தமாகவும் வாஙகி, விற்கும் வியாபாரம் வமாத்த 
வியாபாரம் என ஆகும். வமாத்த வியபாரத்தில 
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ஈடுபட்டுள்தளா்ர வமாத்த வியாபாரிகள்  
எனலாம். வமாத்த வியபாரிகள் வபாருட்க்ள 
உற்பத்தியாளரிைமிருந்து த்ரடியாக வமாத்தமாக 
வாஙகி அவற்்ைச் சிறிய அளவில சிலல்ை 
வியாபாரிகளுகதகா அலலது வதாழிற்சா்ல 
உபதயாகிபபாளருகதகா விற்கிைார். வமாத்த 
வியாபாரி என்பவர் முதல இ்ையீட்ைாளர்  
ஆவார். இவர் உற்பத்தியாள்ரயும் சிலல்ை 
வியாபாரி்யயும் இ்ைககிைார். வமாத்த  
வியாபாரி வபரிய அளவில ஆ்ைக்ள  
அளித்து உற்பத்தியாளரிைமிருந்து வமாத்தமாக 
வபாருட்க்ளப வபற்று அவற்்ைச் சிறிய அளவில 
சிலல்ை வியாபாரிகளுககு விற்கின்ைனர். 
இவவ்கயில அவர் உற்பத்தியாளர்களுககும், 
சிலல்ை வியாபாரிகளுககும் தச்வ புரிகிைார்.

ைவரவிலக்கணம்
கண்டிஃப மற்றும் ஸ்டில ஆகிதயாரது கூற்றின் 

படி “வமாத்த வியாபாரிகள் வணிகப வபாருட்க்ள 
உற்பத்தியாளரிைமிருந்து வமாத்தமாக வாஙகி. 
சிலல்ை வியாபாரிகளுகதகா அலலது பிை 
வியாபாரிகளுகதகா விற்ப்ன வசய்வார்கதள தவிர 
நுகர்தவாருககு த்ரி்ையாக விற்ப்ன வசய்ய 
மாட்ைார்”.

“ஈவலின் தாமஸ் என்பவரது கூற்றின் படி ஒரு 
உண்்மயான வமாத்த வியாபாரி 
உற்பத்தியாளராகதவா சிலல்ை வியாபாரியாகதவா 
இலலாமல இந்த இருவருககும் இ்ைதய வதாைர்்ப 
ஏற்படுத்தும் பணி்ய தமற்வகாள்பவராவார்”.

23.07 தைொத்� வியொ�ொரியின் சி்றப்பியலபு்கள்
பின்வருப்வ வமாத்த வியாபாரியின் சிைபபியலபுகள் 
ஆகும்.

1.  வமாத்த வியாபாரிகள் உற்பத்தியாளர் அலலது 
தயாரிபபாளரிைமிருந்து த்ரடியாகப 
வபாருட்க்ள வாஙகுகின்ைனர்

2.  வமாத்த வியாபாரிகள் வபாருட்க்ள வமாத்தமாக 
வாஙகிச் சிறிய அளவில விற்ப்ன வசய்கின்ைனர்.

3.  வமாத்த வியாபாரிகள் ஒரு குறிபபட்ை வபாருளின் 
பலதவறு வ்கக்ள விற்ப்ன வசய்கினைனர்.

4.  வபாருட்க்ள விநிதயாகம் வசய்ய 
முகவர்க்ளயும் பணியாளர்க்ளயும் 
அமர்த்தியுள்ளனர்.

5.  இவவ்க வியாபாரத்திற்குப வபருமளவு முதலீடு 
தத்வபபடுகிைது.

6.  வமாத்த வியாபாரிகள் சிலல்ை 
வியாபாரிகளுககு கைனுதவி அளிககின்ைனர்.

7.  வமாத்த வியாபாரிகள் உற்பத்தியாளர்களுககு 
நிதியுதவி வசய்து தருகின்ைனர்.

8.  ் கரஙகள் வபரு்கரஙகளில உள்ள சந்்தகளின் 
ஒரு பகுதியில இவர்கள் வசயலபடுவ்தக 
காைலாம்.

தைொத்� வியொ�ொரியின் ைவ்க்கள்

1. �யொரிப்�ொளர் தைொத்� வியொ�ொரி
இவவ்க வமாத்த வியாபாரி வபாருள்க்ளத் 

தயாரிபபதுைன் கூடுதலாக வமாத்த வியாபாரப 
பணிகளிலும் ஈடுபடுவார். அவர் தான் தயாரிககும் 
வபாருட்க்ள வமாத்த வியாபாரம் வசய்வததாடு 
மற்ை தயாரிபபாளர்கள் தயாரிககும் வபாருட்க்ளயும் 
வமாத்த வியாபாரம் வசய்வார்.

2. சிலலவ்ற தைொத்� வியொ�ொரி
இவவ்க வமாத்த வியாபாரிகள் வமாத்த  

வியாபாரம் மற்றும் சிலல்ை வியாபாரம் ஆகிய 
இரண்்ையும் தமற்வகாள்வர். 
உற்பத்தியாளரிைமிருந்து வபருமளவில வகாள்முதல 
வசய்து இருபபு ்வத்து அவற்்ைத் தனது சிலல்ை 
விற்ப்னயகஙகள் மூலம் த்ரடியாக நுகர்தவாருககு 
விற்பார்கள். எடுத்துககாட்டு சூபபர் பஜார்.

3. ைணி்க தைொத்� வியொ�ொரி
இவவ்க வமாத்த வியாபாரி வபாருட்க்ள 

உற்பத்தி வசய்வததா, அவற்்ை த்ரடியாக 
நுகர்தவாருககு விற்பததா இல்ல. இவர். மு்ையான 
வமாத்த வியாபாரி அலலது தரமான வமாத்த 
வியாபாரி ஆவார். இவர் உற்பத்தியாளரிைமிருந்து 
வபாருட்க்ள வமாத்தமாக வாஙகி அவற்்ைச் சிறிய 
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அளவில சிலல்ை வியாபாரிககு விற்ப்ன 
வசய்வார். சிைபபீடுபாட்டின் அடிபப்ையில வமாத்த 
வியாபாரிக்ள மூன்று பிரிவுகளாகப பிரிககலாம்.

அ. த�ொது ைர்த்�்க தைொத்� வியொ�ொரி்கள்
இவவ்க வமாத்த வியாபாரிகள் மளி்க, மின் 

சாதனப வபாருட்கள், மருந்துகள், ஆ்ை வ்ககள் 
எனப பலதவறு வ்கயான வபாருட்களின் 
வணிகத்தில ஈடுபட்டிருபபவர்கள் ஆவார்கள். 
இவர்களது வணிகத்தில இவர்களுககுள்ள 
சிைபபீடுபாடு காரைமாக இவர்களின் 
முககியத்துவம் அதிகரிககிைது.

ஆ. ஒசர ைவ்கப் த�ொருட்களின் தைொத்� 
வியொ�ொரி்கள்

இவவ்க வமாத்த வியாபாரிகள் ஒதர வ்கப 
வபாருளின் பலதவறு தயாரிபபாளர்களின் 
தயாரிபபுக்ள வாஙகி விற்கும் ்்ைமு்ை 
பணி்யச் வசய்பவர்கள். எடுத்துககாட்ைாக 
குளிர்சாதனபவபட்டி விற்ப்ன வசய்யும் வமாத்த 
வியாபாரி பலதவறு தயாரிபபாளர்களின் 
தயாரிபபுக்ளயும் ்வத்திருபபார்.

இ. சி்றப்புப்த�ொருள் தைொத்� வியொ�ொரி
இவவ்க வமாத்த வியாபாரிகள் ஒதர ஒரு 

குறிபபிட்ை வபாரு்ள மட்டும் விற்ப்ன வசய்யும் 
சிைபபுப வபாருள் விற்ப்னயாளர் ஆவார். 
எடுத்துககாட்ைாக ஒரு வமாத்த வியாபாரி ைாைா டீ 
மட்டும் விற்ப்ன வசய்தால அவர் சிைபபுப வபாருள் 
வமாத்த வியாபாரி ஆவார்

23.08  சிலலவ்ற வியொ�ொரம்
த�ொருள்

நுகர்தவார்களுககுச் சிறிய அளவில 
வபாருள்க்ள விநிதயாகம் வசய்வதில ஈடுபட்ைள்ள 
வணிகம் சிலல்ை வணிகம் எனபபடும். 
வபாருள்க்ள உற்பத்தி வசய்த 
உற்பத்தியாளரிைமிருந்து இறுதிநி்லயில உள்ள 
நுகர்தவார் அலலது வபாரு்ள 
வாஙகிபபயன்படுத்துதவாருககு வபாருள்க்ளப 
பரிமாற்ைம் வசய்யும் பணியில இறுதிநி்லயில 
இருந்து வபாருட்க்ள விநிதயாகம் வசய்யும் 
பணி்ய தமற்வகாள்வது சிலல்ை வியாபாரம் 
ஆகும். த்ரடியாக நுகர்தவாருககுப வபாருட்க்ள 
விற்ப்ன வசய்வதத சிலல்ை வணிகம் ஆகும். 
வபாருட்கள் மற்றும் தச்வக்ளப பரிமாற்ைம் 
வசய்வதில சிலல்ை வியாபாரம் பலதவறு 
பணிக்ளச் வசய்கிைது. வபாருட்களின் பலதவறு 
வ்கக்ளக வகாள்முதல வசய்து, அவற்்ை 
ஒன்றுதிரட்டி, மு்ையாக இருபபு ்வத்துச் சிறு 
அளவில விற்ப்ன வசய்வது சிலல்ை வணிகம் 
ஆகும்.

சிலலவ்ற வியொ�ொரம்

ைவரவிலக்கணம்
ஈவலின் தாமஸ் என்பவரது கூற்றின்படி 

“நுகர்தவாரின் தத்வக்ளச்வசவவதன பூர்த்தி 
வசய்யும் வபாருளாதாரச் சஙகிலியில இறுதியாக 
இருபபவர் சிலல்ை வியாபாரி ஆவார்”.

கண்டிஃ மற்றும் ஸ்டில ஆகிதயாரது கூற்றுபபடி 
ஒரு சிலல்ை வியாபாரி என்பவர் வியாபாரியாகவும் 
சில த்ரஙகளில முகவராகவும் வசயலபட்டுச் சிறு 
நுகர்தவாருககு விற்ப்ன வசய்வ்ததய தனது 
முககியப பணியாகக வகாண்டுள்ளார்
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23.09   சிலலவ்ற வியொ�ொரியின்  
�ண்பு �லன்்கள்

பின்வருப்வ சிலல்ை வியாபாரியின் பண்பு 
்லன்கள் ஆகும்.

1. சிலல்ை வியாபாரிகள் பலதவறு வபாருட்களின் 
வணிகத்தில ஈடுபட்டிருபபார்.

2. சிலல்ை வியாபாரிகள் வமாத்த 
வியாபாரிகளிைம் வமாத்தமாகப வபாருட்க்ள 
வாஙகி அவற்்ைச் சிறு அளவில நுகர்தவாருககு 
விற்ப்ன வசய்கின்ைனர்.

3. முககியச் சந்்தப பகுதிககு உள்தளதயா 
அலலது அருகிதலதயா சிலல்ை விற்ப்ன 
நி்லயஙகள் இைம் வபறும்.

4. வபாதுவாக வமாத்த வியாபாரியிைம் கைன் 
அடிபப்ையில சரககுக்ள வாஙகி, 
நுகர்தவாருககு வராககத்திற்கு விற்கின்ைனர்.

5. சிலல்ை வியாபாரிகள் நுகர்தவாரிைம் 
த்ரடித்வதாைர்பிலும், உற்பத்தியாளரிைம் 
இருந்து விலகியும் (வமாத்த வியாபாரி மூலம் 
வதாைர்பு வகாண்டு) இருபபார்.

23.10   தைொத்� வியொ�ொரிககும் சிலலவ்ற 
வியொ�ொரிககும் இவ்டசய உள்ள 
சைறு�ொடு்கள்

1. இவணப்புச் ேஙகிலி
வமாத்த வியாபாரி உற்பத்தியாள்ரயும் சிலல்ை 

வியாபாரி்யயும் இ்ைககிைார். ஆனால சிலல்ை 
வியாபாரி வமாத்த வியாபாரி்யயும் நுகர்தவா்ரயும் 
இ்ைககிைார். வழஙகல வழியில வமாத்த வியாபாரி 

முதல இ்ைபபுச் சஙகிலி ஆவார். சிலல்ை 
வியாபாரி இறுதி இ்ைபபுச் சஙகிலி ஆவார்.

2. தேயல�ொடடு அளவு
வமாத்த வியாபாரம் வபருமளவில ்ைபபதால 

வதாழிலுககு மிகப வபரும் அளவு முதல 
தத்வபபடுகிைது. ஆனால சிலல்ை வியாபாரம் 
சிறு அளவில மட்டுதம ்ைபபதால சிறிய அளவு 
முதல வதா்கதய தபாதுமானது.

3. கிவ்டககும் த�ொருள்்கள்
வமாத்த வியாபாரி ஒதர வ்கயான வபாருட்க்ள 

மட்டுதம வாஙகி விற்கிைார். ஆனால சிலல்ை வியாபாரி 
பலதரபபட்ை நுகர்தவாரின் தத்வக்ளப பூர்த்தி வசய்யும் 
வண்ைம் பலவிதமான வபாருட்க்ள வாஙகி விற்பார்.

4. தேயல�ொடு
வமாத்த வியாபாரி சிலல்ை வியாபாரிகளுககுக 

கைன் விற்ப்ன வசய்கிைார். ஆனால சிலல்ை 
வியாபாரிகள் நுகர்தவாருககு வராககத்திற்கு 
மட்டுதம விற்ப்ன வசய்கிைார்.

5. விற�வனயின் ச�ொக்கம்
வமாத்த வியாபாரி மறுவிற்ப்னககாகப வபாருட்க்ள 

விற்ப்ன வசய்கிைார். ஆனால சிலல்ை வியாபாரி 
நுகர்வுககாகப வபாருட்க்ள விற்ப்ன வசய்கிைார்.

6. அளிப்பின் மூலம்
வமாத்த வியாபாரிகள் வபாருட்க்ள முகவர் 

அலலது வமாத்த வியாபாரியிைம் அதிக 
எண்ணிக்கயில வபாருள்க்ள வாஙகுகின்ைனர். 
ஆனால சிலல்ை வியாபாரிகள் வமாத்த 
வியாபாரிகள் அலலது அவரது முகவரிைம் சிறு 
எண்ணிக்கயில வபாருட்க்ள வாஙகுகின்ைனர்.

7. இ்டைவைப்பு
ஒரு வமாத்த வியாபாரி தனது வியாபாரத்்தப 

வபரிய வணிக ்கரஙகளில நிறுவி அ்தச் 
சுற்றியுள்ள மற்ைப பகுதிகளுககும் பரவச் 
வசய்கிைார். ஆனால ஒரு சிலல்ை வியாபாரி சிறு 
கிராமம் முதல வபரு ்கரஙகள் வ்ர தனது வணிக 
நி்லயத்்த நிறுவி அககுறிபபிட்ை பகுதியில 
வணிக ்ைவடிக்கக்ள தமற்வகாள்கிைார்.

வபாருள்க்ளயும் தச்வக்ளயும் 
விநிதயாகிபப்த வழஙகல வழிகள் 
எளிதாககுகிைது.வபாருள்களும் தச்வகளும் 
உற்பத்தியாளரிைமிருந்து நுகர்தவாருககுத் 
தைஙகளின்றி வசன்ை்ைய வழஙகல வழிகள் மிக 
முககியப பஙகாற்றுகிைது.
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்கவலச்தேொற்கள்
வழஙகல வழிகள்
ஏலமிடு்ர்
வணிக முகவர்
வியாபார இ்ைநி்லயர்

வமாத்த வியாபாரிகள் 
சிலல்ை வியாபாரிகள்
சிலல்ை வியாபாரம்,

 �ைது சிந்�வனககு
1. மாைவர்கள் அருகில உள்ள வமாத்த 

வியாபார நி்லயத்துககுச் வசன்று அஙகு 
்்ைவபறும் ்ைவடிக்கக்ள கூர்ந்து 
கவனித்தல

2. மாைவர்கள் அருகில இரு சககர வாகன 
விற்ப்ன நி்லயத்திற்குச் வசன்று அஙகு 
என்ன வ்கயான வழஙகல வழி 
பின்பற்ைபபடுகிைது எனத் வதரிந்து வகாள்ளல

ேொ�வனயொளர்  தைறறிக ்கவ� 
முவனைர் ஆசரொககியேொமி சைலுைணி

“நிலமிலலா விவசாயியின் மகனாக வாழ்க்க்யத் வதாைஙகி ` 2158 தகாடிககு 
அதிபதியான சககரவர்த்தி”.

திரு. தவலுமணி பள்ளி மற்றும் கலலூரியில படிககும் காலத்தில அரசின் சலு்ககள் கி்ைத்தால 
மட்டுதம படிகக முடியும் என்கிை அளவிற்கு ஏழ்்மயில இருந்தார். இன்று இந்தியா, வஙகாளம், த்பாளம் 
உள்ளிட்ை மத்தியக கிழககு ்ாடுகளில 1,122 கி்ளகளுைன் வசயலபடும் உலகின் மிகப வபரிய ்தராய்டு 
பரிதசாத்ன நிறுவனத்தின் அதிபராக உயர்ந்திருககிைார்.

1979ல தகாயம்புத்தூரில உள்ள வஜமினி காபசூலஸ், நிறுவனத்தில மாதம் ` 150 ஊதியம் வபறும் 
தவதியியலராக தனது வாழ்க்க்யத் வதாைஙகினார். மூன்று ஆண்டுகளில அந்நிறுமம் வியாபார ரீதியாக 
வீழ்ச்சி அ்ைந்த தபாது தன்னு்ைய பணி்ய இழந்தார்.

BARC யில 14 ஆண்டுகள் பணியாற்றிய பின் அவர் அபபதவி்யத் துைந்தார். தனககுக கி்ைத்த 
சிைபபறி்வப பயன்படுத்தித் ்தராய்டு த்ா்யக கண்டுபிடிககும் பரிதசாத்னக கூைத்்த நிறுவ  
முடிவவடுத்தார். அவர் தனது 37 வயதில தனககுக கி்ைத்த ஓய்வூதியப பணிகவகா்ை ` 1,00,000 த்்த 
முதலீடு வசய்து வதற்கு மும்்ப ்பகுலலாவில தனது ்ததரா தகர் பரிதசாத்னக கூைத்்த நிறுவினார்.

தம.2006 – நிலவரபபடி ்ததரா தகர் நிறுவனத்தின் மதிபபு ` 3377 தகாடி ஆகும். ்ததரா தகர்  
நிறுவனத்தின் வமாத்தப பஙகுகளில 64% பஙகுகள் தவலுமணிககு வசாந்தமானது. அவரது பஙகின் பை மதிபபு  
` 2158 தகாடி ஆகும்.

ஆனால தவலுமணி மற்றும் அவரது குழுவினருககு இச்சாத்ன முடிவன்று. ்ததராதகர் நிறுவனம் 
தகன்சர் த்ா்யக கண்ைறியும் நிறுவனம் ஒன்்ைத் தனது து்ை நிறுவனம் ஆகத் ததாற்றுவித்துள்ளது.

 சைலும் அறிை�றகு

1. மாைவர்கள் எதிர்காலத்தில வளர்ச்சிய்ைய 

உள்ள SoHo (Small office – Home Office) மு்ை்யப 

பற்றியும். எதிர் காலத்தில அதன் முககியத்துவம் 

பற்றியும் வதரிந்து வகாள்ள தவண்டும்

2. மாைவர்கள் எதிர் காலத்தில  

வளர்ச்சிய்ையககூடிய இ்ைய வழி 

விற்ப்ன (Online trading) மு்ையின் 

முககியத்துவம் பற்றியும் எதிர்காலத்தில அதன் 

வளர்ச்சி பற்றியும்  வதரிந்துகவகாள்ளல
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 சூழநிவல ஆயவு

ரமா இண்டஸ்ட்ரீஸ் எனும் நிறுவனம் நாகரீகக் 
காலணிக்்ளத் ்தயாரிப்ப்தறகாகக் கூட்டுருவாக்கம் 
தெயயப்பட்டது. இந்த நிறுவனம் காலணி 
்தயாரிப்புக்க்ளான ெந்்தயில் புதிய நிறுவனம் 
ஆகும். அநநிறுவனம் மாவட்டநவ்தாரும் தமாத்்த 
வியாபாரிக்்ள நியமித்து அவரகவ்ள மாவட்டத்தின் 
பிரத்திவயக விறப்னயா்ளராகச் தெயல்படுவாரகள் 
என வாயதமாழி உறுதியும் வைஙகப்பட்டது. மூன்று 
ஆண்டுகளுக்குப் பி்றகு அநநிறுவனம் தமாத்்த 
வியாபாரி மூலம் இல்லாமல் வநரடியாகச் சில்ல்்ற 
வியாபாரிகள் மூலம் விறப்ன தெய்தால் 
வபாட்டியா்ளரகளின் வி்ல்ய எதிரதகாள்்ள 
முடியும் விறப்ன அ்ளவும் அதிகரிக்கும், இலாபமும் 
அதிகரிக்கும். அவர வநரடியாக தமாத்்த வியாபாரிகள் 
நீக்கத்்்த ஆ்தரித்்தார.
அ.  நிறுவனம் விறப்ன வமலா்ளரின் 

ஆவலாெ்ன்ய ஏறகலாமா? வநரடியாகச் 
சில்ல்்ற வியாபாரிகள் மூலம் விறப்ன 
தெயயலாமா?

ஆ.  அதிக லாபம் ஈட்டுவ்தறகாக தமாத்்த 
வியாபாரிக்்ள நீக்கினால் அநநிறுவனம் என்ன 
மதிப்புக்்ளப் பு்றந்தள்ளிய்தாகும்?

�தில்கள்
அ.  இல்்ல அநநிறுவனம் விறப்ன வமலா்ளரின் 

ஆவலாெ்ன்யப் பின்பற்ற வவண்டும். 
சில்ல்்ற விறப்னயா்ளரகள் மூலம் 
வநரடியாகப் தபாருட்க்்ள விறக வவண்டும் 
என்று நான் நி்னக்கவில்்ல. ஏதனனில் புதிய 
தபாரு்்ள அறிமுகப்படுத்திச் ெந்்த்ய 
உருவாக்குவதில் தமாத்்த வியாபாரிகள் ்தான் 
தபரு முயறசி எடுத்துள்்ளனர. ஏறகனவவ 
அநநிறுவனம், தமாத்்த வியாபாரிகளுக்கு 
அம்மாவட்டத்தில் ்தாஙகள் பிரத்திவயக 
விறப்னயா்ளராகச் தெயல்படலாம் என 
வாயதமாழி உறுதிதமாழி அளித்திருப்ப்தால் 
அ்்தத் ்தறவபாது மீறிச் சில்ல்்ற வியாபாரிக்்ள 
நியமித்்தால் அது நிறுவனத்்்தப் பறறிய 
வமாெமான மதிப்பீடுக்்ள உருவாக்கி விடும். 
வமலும் அந்த தமாத்்த வியாபாரிகள் வபாட்டிப் 
தபாருட்க்்ளத் தீவிரமாக விறப்ன தெயய 
வநரிட்டால் அநநிறுவனத்தின் விறப்ன 
பாதிக்கப்பட்டு விடும்

ஆ.  பரஸ்பர நம்பிக்்க, ஒறறு்ம, உ்றவு 
களுக்கான முக்கியத்துவம் ஆகிய மதிப்பீடுகள் 
பு்றந்தள்்ளப்படும்.

 �யிறசி

I. ேரியொன விவ்டவயத் ச�ர்ந்த�டு.
1. தமொத்்த	 வியொபொரி்யயும்	 நுகர்்வொ்ரயும்	

இ்ணக்கும்	 இ்ணபபுச்	 ெங்கிலியொகச்	
தெயல்படும்	 வணிக	 இ்டநி்ையர்	
_________	ஆவொர்.

 அ. உற்பத்தியாளர்  ஆ. தரகர்

 இ. சிலல்ை வியாபாரி ஈ . வாடிக்கயாளர்

2.	 வழங்கல்	வழியில்	உளை	மு்தல்	இ்டநி்ையர்	
யொர்?

 அ. வமாத்த வியாபாரி

 ஆ. உற்பத்தியாளர்

 இ. சிலல்ை வியாபாரி

 ஈ . வாடிக்கயாளர்கள்

3.	 உறபத்தியொைரிடம்	 தபொருடக்ை	 வொங்கிச்	
சில்ை்ற	வியொபொரிகளுக்கு	விறப்ன	தெயபவர்	
_________

 அ. உற்பத்தியாளர் ஆ. வமாத்த வியாபாரி

 இ. சிலல்ை வியாபாரி ஈ . நுகர்தவார்கள்

4.	 வொங்குபவ்ரயும்	 விறபவ்ரயும்	
ஒருங்கி்ணக்கும்	 பணியி்ன	 ்மறதகொளவர்	
____________

 அ. தரகர் ஆ. கழிவு முகவர்

 இ. விற்ப்ன முகவர் ஈ .   இருபபு 
்வத்திருபபவர்

5.	 வியொபொர	 இ்டநி்ையர்க்ை	 _________	
வ்ககைொகப	பிரிக்கைொம்.	

 அ. மூன்று ஆ. இரண்டு

 இ. ஐந்து ஈ . ்ான்கு

விவ்ட்கள்
1. இ 2 அ 3 ஆ 4 அ 5 ஆ

II. குறுவிவ்ட வினொக்கள்.
1. இ்ைநி்லயர் என்பவர் யார்?

2. சிலல்ை வியாபாரி வ்ரவிலககைம் தருக.
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3. தரகர் என்பவர் யார்?

4. வியாபார இ்ைநி்லயரின் வ்ககள் தருக.

5. வணிக முகவர்கள் என்பவர் யார்?

III. சிறுவிவ்ட வினொக்கள்.
1. வணிக முகவர்களின் வ்ககள் யா்வ?

2. வமாத்த வியாபாரிகளின் பண்பு்லன்கள் 
ஏததனும் மூன்றி்ன எழுதுக.

IV. த�ருவிவ்ட வினொக்கள்.
1. சிலல்ை வியாபாரிகளின் பண்பு்லன்கள் 

யா்வ?

2. வமாத்த வியாபாரிகளின் பணிகள் யா்வ? 
(ஏததனும் 5)

3. சிலல்ை வியாபாரிகளின் பணிகள் யா்வ? 
(ஏததனும் 5)
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